
PRマイスター養成スクール

個人も法人もテレビ・新聞に無料で取材され売上１０倍！？

メディア攻略の戦略的PR術
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１、ＰＲマインドセット
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カリキュラム概要

１、ＰＲマインドセット
２、ＰＲケースメソッド
３、ニュースリリース原稿の書き方
４、ニュース・ネタ出しのコツ
５、メディア特性とアプローチ
６、取材前の仕込・取材後のフォロー
７、選ばれる人から、選ぶ人へ
８、「お客様の声」の活用
９、「gift営業（ギフト）」



心あたたかきは万能

広報とは「幸豊」である



プロミス＆ルール７

１、期間中の質問はチャットワーク無制限
２、グループセッション＆シェア会も積極的に活用
３、お互いに生涯の友と呼べるような関係づくり
４、主宰による新着情報や案内は必ずチェック
５、見落とし、見逃し、聴きそびれゼロへ
６、主体的・能動的な勉強と実践
７、いい情報はみんなにシェア



楽しんでいきましょう！



テレビ・新聞に無料で取材されて売上１０倍ノウハウについて、
表面上の理解ではなく、本質的な理解を得ることです。

あなたが開く入り口のドアを間違えただけで、
同じことをしても成果が180°変わってしまいます。

PRにおいて売上は結果です。

追いかけるべきものは
他にあります。

この講義のゴール



あなたの職業または業種は何ですか？

新規のお客様がひとり（１社）増えると
いくら売上が増えますか？

商売とは相思相愛を探し出逢う旅

PRのフロントエンド１



あなたの事業がメディアに取り上げられて、
問い合わせが２０件、成約５件となったとき、
あなたの売上はいくらになりますか？

単価１万円なら５万円
単価１０万円なら５０万円
単価３０万円なら１５０万円
１００万円が単価なら５００万円

PRのフロントエンド２



PRとは、世の中を変える仕事であり、
あなたが（あなたの会社が）
地域や社会に「善い影響」を与えることです。

あなたは
あなたの事業発展のためのアイディアマンであり、
あなたが救いたい仲間たちにとってサポーターであり、

地域を活性化するプロデューサーです。

事業の本質は「人助けと関係づくり」

PRで実現しましょう！

PRのバックエンド１



１、３ヶ月後どんな状態が理想？

２、今の課題は？

３、課題を解決し、
理想の状態を作るため
PRノウハウを位置付けましょう。

PRのバックエンド２



有料 ⇔ 無料
依頼 ⇔ 提案
売込 ⇔ 親切
営業 ⇔ 報道
自前 ⇔ 制作

みんなが戸惑うポイント

広告と広報との違い



広告と広報との違い



１、無料で「ＰＲ」になる。

２、法人でも個人でも取り組める。

３、ファンが増える。

４、事業が活性化する。

５、社会的信用が増す。

６、採用にも効果がある。

７、旧友から連絡がある（笑）

広報のメリット（表層）



広報のベネフィット（深層）

１、コラボレーションがやりやすい。

２、行政とのつながりがつくりやすい。

３、生涯使えるマーケティングメソッド。

４、理念、パッションが明確に伝わる。

５、ビジョン、ミッションの共有。



自社ＰＲでも、他社ＰＲでも

１、働く時間は無関係

２、費用がかからない

３、ＳＮＳ頑張らなくともよい（報われる）

４、ＩＴが苦手でも取り組める

５、相手から連絡が来る

６、営業未経験OK

７、資格不要



望ましいマインドセットで取り組みましょう
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広報とは「幸豊」である


